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Введение

3

С какими конкретными вызовами сталкивается ваша 
фармацевтическая компания на современном 
конкурентном рынке?

В стремительно развивающемся фармацевтическом 
секторе выбор подходящего CRM-решения стал СТРА-
ТЕГИЧЕСКОЙ НЕОБХОДИМОСТЬЮ, а не просто опера-
ционным решением.

Испытывают ли ваши торговые представители 
трудности в поддержании значимых отношений с 
медицинскими специалистами (HCP)?

Может ли ваша маркетинговая команда доставлять 
персонализированный контент через несколько 
каналов, сохраняя при этом строгую нормативную 
соответствие?
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Введение
Фармацевтическая отрасль работает в уникальных ус-
ловиях, с которыми универсальные CRM-решения не 
могут эффективно справиться. От сложных требова-
ний регулирования до управления моделями взаимо-
действия с HCP — фармацевтическим компаниям тре-
буются специализированные решения, которые учиты-
вают все нюансы отрасли.

По мере того как фармацевтические компании ускоря-
ют цифровую трансформацию, рынок CRM значитель-
но эволюционировал. Лидеры индустрии разработали 
специализированные решения, чтобы справляться с 
этими уникальными задачами.
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Какое решение предлагает оптимальный 
баланс функций, удобства, соответствия 
и ценности?

Попробуйте бесплатную версию Proxima Cloud CRM

При выборе CRM-системы для фармацевтической компании на рынке доступно несколько 
вариантов. В этом разделе мы сравним некоторые из ведущих решений: Veeva, IQVIA, 
CloseUp, DataMind и, конечно же, Proxima Cloud CRM.

Это сравнение поможет понять, как эти системы соотносятся друг с другом и почему 
Proxima Cloud CRM выделяется как отличное решение для фармацевтических компаний.



Легенда        = Базовый уровень              = Хорошо                   = Отлично

Попробуйте бесплатную версию Proxima Cloud CRM
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Функция

Фарма-специфические 
функции

Proxima Cloud CRM Veeva CRM IQVIA OCE Close Up

Омниканальные 
возможности

Соответствие требованиям 
(GDPR, HIPAA, ISO 27001)

Аналитика на базе 
искусственного 

интеллекта

Кастомизация и гибкость

Удобный интерфейс

Мобильная доступность

Интеграционные возможности
Экономическая эффективность

Поддержка клиентов
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Попробуйте бесплатную версию Proxima Cloud CRM

Хотя каждая CRM-платформа имеет свои 
сильные стороны, Proxima Cloud CRM предла-
гает сбалансированный и комплексный 
подход, учитывающий уникальные потребно-
сти фармацевтических компаний.
 Сочетание отраслевых функций, передовых 
технологий, гибкости и выгодной стоимости 
делает её выдающимся выбором для компа-
ний, стремящихся повысить эффективность 
CRM-системы.
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Заключение: правильный 
выбор для вашей организации 
зависит от ваших приоритетов

 

Как показывает это сравнение, все рассмотренные CRM-реше-
ния обладают фарма-специфическими возможностями, но 
значительно различаются по подходу, глубине функционала и 
соотношению ценности.
 Правильный выбор зависит от приоритетов вашей организа-
ции — будь то расширенная кастомизация, продвинутая анали-
тика, лёгкая интеграция или экономическая эффективность.

Из анализа очевидно, что Proxima Cloud CRM обеспечивает 
исключительный баланс по всем ключевым критериям оценки.
Её комплексные функции для фармацевтики соответствуют 
лидерам рынка, предлагая при этом превосходную гибкость, 
аналитику и ценность. Для фармацевтических компаний, стре-
мящихся максимизировать окупаемость инвестиций, обеспе-
чивая при этом соответствие требованиям и повышая вов-
лечённость HCP, Proxima Cloud CRM является убедительным 
выбором.
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Попробуйте бесплатную версию Proxima Cloud CRM

Фармацевтическая отрасль продолжит сталкиваться с изменениями регулирования, 
ожиданий HCP и ростом конкуренции.
Выбор CRM сегодня напрямую влияет на способность вашей компании успешно прео-
долевать будущие вызовы.
 Выбирая решение, которое превосходит по всем направлениям — от соответствия до 
аналитики и пользовательского опыта — вы обеспечиваете своей организации устойчи-
вое конкурентное преимущество.



Попробуйте бесплатную версию Proxima Cloud CRM

Отраслевые рабочие процессы
Соответствие требованиям (GDPR, HIPAA, ISO 27001)
Бесшовную омниканальную коммуникацию
Интеграцию с ключевыми медицинскими базами данных
Інтуитивные інтерфейсы, стимулирующие использование
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Сделайте следующий шаг
Proxima Cloud CRM решает уникальные задачи фармацевтиче-
ских продаж и маркетинга, предлагая:

Ощутите разницу сами. Свяжитесь с нами: 
connect@proximacloudcrm.com

Ваш успех на завтрашнем фармацевтическом рынке начина-
ется с правильного выбора CRM уже сегодня.


