


Um playbook prático para líderes pharma que querem enten-
der como a IA pode transformar sinais de campo em deci-
sões diárias mais claras.

A partir de registros de visitas e transcrições de visitas remo-
tas até cobertura territorial, frequência de contato, tendências 
Rx e engajamento do HCP, este guia explica como o Proxima 
Cloud CRM pode ajudar equipes de campo a melhorar o pla-
nejamento de visitas, tornar as conversas com profissionais 
de saúde mais relevantes, fortalecer a disciplina de follow up 
e dar aos gestores uma visibilidade mais antecipada sobre a 
execução em campo.

Como o histórico de visitas, as tendências Rx, os dados 
do GeoForce e a frequência de contato ajudam representantes 
médicos pharma a decidir quem visitar, quando agir e como 
avançar o relacionamento com cada HCP
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